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สิงห์ เอสเตท เผยแผนธรุกิจ 2566 

ชูกลยุทธ ์“S EXCELS” มุ่งสู่ความเป็นเลิศในทุกมิติ 

ต้ังเป้ารายได้แตะ 1.7 หมื่นล้าน สร้างก าไร All-time High 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

กรุงเทพฯ (20 มีนาคม 2566) - สิงห์ เอสเตท เดินหน้ารุกธุรกิจปี 2566 ผ่านแนวคิด  “S EXCELS” 

มุ่งสู่ความเป็นเลิศในทุกมิติ ตอกย้าการด าเนินธุรกิจภายใต้วสิัยทัศน์ สร้างความหลากหลายท่ีสมดุลเพ่ือ 

การเติบโตอย่างยั่งยืน หรอื Sustainable Diversity ดันรายได้รวมสูงขึ้น 34% จากปีก่อน หรอืกว่า 

16,700 ล้านบาท ต้ังเป้าเปิดโครงการท่ีพักอาศัยแนวราบใหม่อีกอย่างน้อย 5 โครงการ รวมมูลค่ากว่า 

10,000 ล้าน ด้านธุรกิจอสังหารมิทรัพย์เพ่ือการค้าส่งสัญญาณดีต่อเนื่อง อัตราปล่อยเช่าเฉล่ียรวมสูงถึง 

90% ขณะท่ีธุรกิจโรงแรมภายใต้การบรหิารงานของ SHR ต้ังเป้าเพ่ิมอัตราการเข้าพักรวมแตะระดับ All-

time High ท่ี 75% คาดรายได้โตทะลุหมื่นล้านในปี 2566 ส่วนธุรกิจนิคมอุตสาหกรรมเตรยีมพร้อมโตก้าว 

กระโดดด้วยยอดการโอนท่ีดินเพ่ิมเป็น 2 เท่าตัว 

 



 

 

นางฐิติมา รุ่งขวัญศิรโิรจน์ ประธานเจ้าหน้าท่ีบรหิาร บรษัิท สิงห์ เอสเตท จ ากัด (มหาชน) หรอื ‘S’ กล่าวว่า 

ปี 2565 บรษัิทฯ สร้างรายได้ 12,500 ล้านบาท หรอืเติบโตข้ึนจากปีก่อนประมาณ 62% โดยมีปัจจัยหลาย 

ประการท่ีช่วยเก้ือหนุนการเติบโต ไม่ว่าจะเป็นยอดจองและยอดโอนกรรมสิทธิ์ภายในปี 2565 ของโครงการ 

ศิรนินทร์ เรสซิเดนเซส ซ่ึงสูงถึง 77% และ 30% ตามล าดับ นับเป็นความส าเร็จอย่างงดงามท่ีเกิดข้ึนเพียง 1 

ปี หลังปรับโครงสร้างธุรกิจและรุกเข้าสู่การพัฒนาบ้านแนวราบอย่างเต็มตัว ธุรกิจโรงแรมภายใต้การบรหิาร 

งานของ SHR สามารถท ารายได้ทะลุเป้าหมายอยู่ท่ี 8,700 ล้านบาท ข้ึนแท่นผู้ประกอบการโรงแรมในไทยท่ี 

มีรายได้สูงสุดเป็นอันดับ 2 ของประเทศ ด้วยความแข็งแกร่งของกลยุทธ์ผนวกกับแรงหนุนจากการเปิด 

ประเทศ ส่งผลให้อัตราค่าห้องพักเฉล่ียรายวัน (Average Daily Rate: ADR) ปรับเพิ่มข้ึนได้กว่า 28% จาก 

ปีก่อนหน้า กลุ่มธุรกิจอาคารส านักงานมีสัญญาณฟ้ืนตัวอย่างมีนัยส าคัญ มีอัตราการเช่าพื้นท่ี 

(Occupancy) ท่ีไต่ระดับสูงข้ึน ขณะท่ีธุรกิจนิคมอุตสาหกรรมมีรายได้จากการโอนกรรมสิทธิ์ท่ีดินในปีก่อน 

ได้กว่า 77 ไร่ 

 

“ในปี 2566 เป็นปีท่ีส าคัญมากของสิงห์ เอสเตท กลยุทธ์ “S EXCELS” คือการสร้างความเป็นเลิศในทุกมิติ 

มิติแรก คือ ผลการด าเนินงานท่ีเป็นเลิศ ดันเป้าก าไรสู่ All-time High ในทุกพอร์ตธุรกิจ โดยปีนี้จะ 

สามารถสร้างรายได้รวมของบรษัิทให้เติบโตข้ึนสูงถึง 34% หรอืมีมูลค่าแตะ 16,700 ล้านบาท มิติท่ีสองคือ 

การเพิ่มแต้มต่อธุรกิจ เสรมิแกร่งศักยภาพในการแข่งขัน เน้นการสร้าง Synergy ท่ีเก้ือหนุนกันระหว่าง 4 

ธุรกิจ และความร่วมมือกับพันธมิตรชั้นน า เพื่อสร้างการเติบโตเฉล่ียปีละ 20% ตลอด 3 ปี มิติท่ีสามคือ การ 

พัฒนาอย่างยั่งยืน บรษัิทฯ ต้ังเป้าบรรลุความเป็นกลางทางคาร์บอนในปี 2573 และก าหนดแผนอนุรักษ์ใน 

พื้นท่ีท่ีมีความหลากหลายทางชีวภาพในบรเิวณธุรกิจต้ังอยู่” นางฐิติมา กล่าว 

 

ผลการด าเนินงานเป็นเลิศ 

ส าหรับกลุ่มธุรกิจท่ีพักอาศัย ในปี 2566 นี้ สิงห์ เอสเตท เตรยีมต่อยอดความส าเร็จด้วยการเปิดตัว 

โครงการบ้านแนวราบใหม่ ตอบโจทย์ Lifestyle ท่ีทันสมัย บนท าเลศักยภาพ ขยายฐานเจาะตลาดหลาก 

หลายเซกเมนต์ อีก 5 โครงการ ประกอบด้วย บ้านเด่ียวระดับราคา 15-30 ล้านบาท และระดับราคา 30-50 

ล้านบาท Cluster Home ระดับราคาต้ังแต่ 100 ล้านบาทข้ึนไป พร้อม Flagship Cluster Home Project 

ซ่ึงมีระดับราคาเร ิ่มต้นสูงถึง 550 ล้านบาทต่อหลัง ด้วยมูลค่ารวม 5 โครงการกว่า 10,000 ล้านบาท  



 

 

ขณะเดียวกันเพื่อตอบรับความต้องการในตลาดคอนโดมิเนียมท่ีกลับมาคึกคักอีกครั้ง โดยเฉพาะกลุ่ม 

Ready-to-move-in ได้อย่างทันท่วงที สิงห์ เอสเตทจึงขยายสัดส่วนการถือครองโครงการ The ESSE 

Sukhumvit 36 ส่งผลให้สามารถรับรู้รายได้และก าไรจากโครงการดังกล่าวเต็ม 100% โดยบรษัิทฯ คาดว่า 

โครงการท่ีพักอาศัยในปีนี้ จะมีรายได้ท่ีเติบโตข้ึนกว่า 70%  

 

กลุ่มธุรกิจอสังหารมิทรัพย์เพื่อการค้ามีสัญญาณการฟ้ืนตัวดีอย่างต่อเนื่องด้วยกลยุทธ์โมเดลธุรกิจ Right 

sizing ซ่ึงน าเสนอขนาดพื้นท่ีให้เช่าท่ีหลากหลาย ควบคู่กับโมเดลธุรกิจ Ready-to-move หรอืการจัดสรร 

พื้นท่ีให้เช่าพร้อมใช้งาน โดยปี 2566 ต้ังเป้าผลประกอบการเพิ่มข้ึน 20% ด้วยอัตราการเช่าพื้นท่ีสูงกว่า 

90% ในทุกโครงการ ท้ังสิงห์ คอมเพล็กซ์  ซันทาวเวอร์ส และ เอส เมโทร รวมถึงโครงการอาคารส านักงาน 

ล่าสุดอย่าง เอส โอเอซิส บนถนนวภิาวดีรังสิต บรเิวณห้าแยกลาดพร้าว ศูนย์กลางธุรกิจท่ีเปี่ ยมศักยภาพ 

แห่งใหม่ พร้อมเซ็นสัญญาผู้เช่ารายใหญ่ในไตรมาส 2 ปีนี้ 

 

กลุ่มธุรกิจโรงแรมภายใต้การบรหิารงานของ ‘เอส โฮเทล แอนด์ รสีอร์ท’ หรอื ‘SHR’ จะเป็นอีกหนึ่งธุรกิจท่ี 

โดดเด่นอย่างชัดเจนในปีนี้ โดยโรงแรมในเครอืท่ีประเทศไทยท้ัง 4 แห่งจะเป็นตัวขับเคล่ือนส าคัญ คาด 

รายได้เติบโตถึง 60% จากปีก่อนหน้า ในขณะท่ีรายได้จากโรงแรมในมัลดีฟส์จะเติบโตข้ึน 30% หนุนรายได้ 

รวมทะลุ 10,000 ล้านบาท หรอืเติบโตข้ึนกว่า 20% ท้ังนี้ ในปี 2566 จะเน้นการเติบโตของอัตราการเข้าพัก 

รวมแตะระดับ All-time High ท่ี 75% ขณะท่ีการหมุนเวยีนและต่อยอดการลงทุนสินทรัพย์ (Asset 

Rotation & Enhancement) รวมถึงการปรับปรุงและยกระดับโรงแรมในเครอื  ช่วยเสรมิแกร่งผล 

ประกอบการ สนับสนุนให้ SHR สามารถครองต าแหน่งผู้ประกอบธุรกิจบรหิารจัดการโรงแรมรายได้สูงสุด 

เป็นอันดับ 2 ของไทยอย่างต่อเนื่อง นอกจากนี้ ในช่วงปลายปีจะมีการเปิดตัว SO/ Maldives โรงแรม 

ไลฟ์สไตล์หรูระดับ 6 ดาว ในโครงการครอสโรดส์ มัลดีฟส์ ซ่ึงเป็นความร่วมมือระหว่าง SHR และพันธมิตร 

ทางธุรกิจ คาดผลประกอบการจะสร้างก าไรให้กับบรษัิทฯ ในระยะยาวได้ในอีกทางหนึ่ง 

 

กลุ่มธุรกิจนิคมอุตสาหกรรมและโครงสร้างพื้นฐาน มีแนวโน้มเติบโตต่อเนื่อง ในปี 2566 บรษัิทฯ ต้ังเป้า 

ยอดโอนกรรมสิทธิ์ท่ีดินในนิคมอุตสาหกรรม เอส อ่างทอง เพิ่มข้ึนเป็น 2 เท่า แรงหนุนส าคัญจากท้ัง 

ปัจจัยมหภาค โดยบีโอไอคาดระดับการลงทุนจากต่างประเทศคงตัวได้ท่ีราว 5-6 แสนล้านบาท ความร่วมมือ  



 

 

กับการนิคมอุตสาหกรรมแห่งประเทศไทย (กนอ.) และจุดแข็งของนิคมอุตสาหกรรม เอส อ่างทอง ซ่ึงตอบ 

โจทย์ธุรกิจท่ีหลากหลาย โดยเฉพาะกลุ่มธุรกิจท่ีต้องการใช้พลังงานและน้าจ านวนมาก และธุรกิจท่ีต้องการ  

ใช้พลังงานสะอาดในการผลิตเป็นเง ื่อนไขเพื่อขยายสู่ตลาดระดับสากล เนื่องจากนิคมต้ังอยู่ในท าเล 

ยุทธศาสตร์ท่ีเป็นจุดศูนย์กลางระหว่างแหล่งวัตถุดิบและเส้นทางการขนส่ง มีแหล่งน้าจืดขนาดใหญ่ แหล่ง 

ไฟฟ้าคาร์บอนต่า และมีโรงไฟฟ้า 3 แห่งภายใต้ความร่วมมือกับ บมจ. บี.กรมิ เพาเวอร์ (BGRIM) ซ่ึงจะมี 

ก าลังผลิตไฟฟ้าสูงสุดครบ 400 เมกะวัตต์ภายในส้ินปีนี้ นอกจากนี้ การเปิดด าเนินการเชิงพาณิชย์ของโรง 

ไฟฟ้าจะผลักดันส่วนแบ่งก าไรให้เติบโตอย่างต่อเนื่องได้ในระยะยาว  

 

ด้วยแผนการด าเนินงานและกลยุทธ์เพื่อสร้าง All-Time High ในทุกธุรกิจ บรษัิทฯ เชื่อมั่นเป็นอย่างยิ่งว่า 

ในปี 2566 รายได้รวมของ สิงห์ เอสเตท จะสามารถเติบโตได้ตามเป้าหมายท่ี 34% หรอืมากกว่า 16,700 

ล้านบาท ส่งผลต่ออัตราก าไร และผลตอบแทนมีแนวโน้มเพิ่มข้ึนตามไปด้วย  

 

ผนึกก าลังพันธมิตรเพ่ิมแต้มต่อธุรกิจ 

บรษัิทฯ มีแผนจับมือพันธมิตรท้ังภายในและภายนอกเครอืสิงห์ เอสเตท เพื่อสร้างแต้มต่อทางธุรกิจ ยก 

ระดับขีดความสามารถในการแข่งขัน น าเสนอสินค้าและบรกิารท่ีแตกต่าง (Product differentiation) 

โดยธุรกิจท่ีพักอาศัย มุ่งก้าวเข้าสู่ตลาด Branded Residence ผ่านการร่วมมือกับ SHR ในอีกทางหนึ่ง 

การผนึกความร่วมมือยังช่วยให้รุกเร็วและปรับตัวไว (Speed to market) โดยการติดต้ังแผงโซลาร์เซลล์บน 

หลังคาของโรงแรมในเครอื SHR ท้ังในประเทศไทยและมัลดีฟส์ ซ่ึงเป็นการร่วมมือกับธุรกิจโครงสร้าง 

พื้นฐาน รวมพื้นท่ีกว่า 10,000 ตารางเมตร ซ่ึงสามารถผลิตกระแสไฟฟ้าได้ราว 3 ล้านกิโลวัตต์ชั่วโมงต่อปี 

โครงการดังกล่าวนอกจากจะช่วยสร้างผลงานท่ีน่าเชื่อถือให้ธุรกิจโครงสร้างพื้นฐานแล้ว ธุรกิจโรงแรมก็  

สามารถบรหิารต้นทุนทางพลังงานได้อย่างมีประสิทธิภาพไปพร้อมกัน นอกจากนี้ บรษัิทฯ ยังมีแผนขยาย 

การใช้พลังงานสะอาดไปยังโครงการท่ีมีศักยภาพอื่นๆ ของบรษัิทฯ ในระยะข้างหน้าอีกด้วย 

 

นอกจากนี้ เพื่อสร้างแต้มต่อในการก้าวเข้าสู่ธุรกิจ Flex space บรษัิทฯ มีแผนร่วมมือกับผู้ประกอบการ 

ชั้นน าซ่ึงมีสาขาครอบคลุมศูนย์กลางทางธุรกิจท่ีส าคัญๆ และมีระบบการบรหิารจัดการท่ีทันสมัยมี  

ประสิทธิภาพ ท้ังนี้ บรษัิทฯ จะเร ิ่มพัฒนาโครงการ Flex Space ในอาคารส านักงานของบรษัิทฯ เป็นล าดับ  



 

 

แรก ขณะท่ีกลยุทธ์สร้างการเติบโตแบบ Speed to Market ของธุรกิจโรงแรมคือ Asset Light Model ซ่ึง 

จะตอบโจทย์การบรหิารเงนิลงทุนอย่างคุ้มค่าและมีจุดเด่นด้านความยืดหยุ่นในการบรหิารจัดการสูง โดย 

ความแตกต่างท่ีสร้างให้ SHR โดดเด่นจากเครอืโรงแรมอื่น คือการรับบรหิารจัดการโรงแรมอื่นๆโดยไม่ได้ 

จ ากัดเฉพาะแบรนด์ ทราย (“SAii”) ซ่ึงเป็น Homegrown brand ผ่านสัญญาบรหิารจัดการโรงแรม 

(Hotel Management Agreement) แต่รวมถึงการรับบรหิารจัดการโรงแรมภายใต้แบรนด์โรงแรมอื่น 

(Third Party Operator) อีกด้วย 

 

การผนึกความแข็งแกร่งของธุรกิจในเครอื สิงห์ เอสเตท ผสานความร่วมมือจากพันธมิตรชั้นน า จะเป็นแรง 

สนับสนุนท่ีส าคัญในการสร้างแต้มต่อให้กับธุรกิจ เสรมิศักยภาพในการแข่งขัน ตลอดจนเพิ่มความเร็วใน 

การตอบสนอง ส่งผลให้ สิงห์ เอสเตท สามารถขับเคล่ือนธุรกิจให้เติบโตเฉล่ียปีละ 20% ตลอดระยะเวลา 3 

ปีข้างหน้านี้ 

 

เติบโตอย่างสมดุล ส่งมอบคุณค่าท่ียั่งยืน 

สิงห์ เอสเตท ต้ังเป้าหมายสู่การเป็นองค์กรท่ีมีความเป็นกลางทางคาร์บอน (Carbon Neutrality) ภายใน 

ปีพ.ศ. 2573 (ค.ศ.2030) และสร้างความหลากหลายท่ีสมดุลเพื่อให้สอดคล้องกับการเติบโตอย่างยั่งยืน 

ของธุรกิจ โดยบรษัิทต้ังเป้าลดการปล่อยคาร์บอนได้ถึง 5% ต่อปี และการเพิ่มเทคโนโลยีน าพลังงานสะอาด 

มาใช้ในกระบวนการด าเนินธุรกิจ นอกจากนี้ยังส่งเสรมิให้มีการรักษาพื้นท่ีท่ีมีความส าคัญด้านความหลาก 

หลายทางชีวภาพ โดยเฉพาะในพื้นท่ีท่ีมีความสมบูรณ์ทางธรรมชาติสูง อาทิ โรงแรมทราย พีพี ไอส์แลนด์ 

วลิเลจ ในพื้นท่ีอุทยานแห่งชาติ หรอืโครงการครอสโรดส์ มัลดีฟส์ เป็นต้น 

 

“สิงห์ เอสเตท จะเดินหน้าขับเคล่ือนธุรกิจต่อไปภายใต้วสิัยทัศน์ในการการสร้างความหลากหลายท่ีสมดุล 

เพื่อการเติบโตอย่างยั่งยืน หรอื Sustainable Diversity โดยเราจะไม่หยุดแสวงหาโอกาสในการขยาย 

รูปแบบการลงทุน เพื่อต่อยอดธุรกิจพัฒนาและบรหิารจัดการอสังหารมิทรัพย์ท่ีหลากหลายอย่างมืออาชีพ 

ครอบคลุมอสังหารมิทรัพย์เพื่อการพักอาศัย อสังหารมิทรัพย์เพื่อการค้า โรงแรม นิคมอุตสาหกรรมและ  

โครงสร้างพื้นฐาน สร้างสรรค์สินค้าและบรกิารท่ีมีคุณภาพเหนือระดับเพื่อส่งมอบประสบการณ์ทรงคุณค่า 

ให้ลูกค้า พร้อมยึดมั่นการด าเนินธุรกิจภายใต้ปรัชญาการก ากับดูแลกิจการท่ีดี สร้างความสมดุลระหว่าง  



 

 

ผู้มีส่วนได้เสียทุกฝ่าย ตลอดท้ังชุมชน สังคมและส่ิงแวดล้อม เพื่อสร้างการเติบโตร่วมกันอย่างยั่งยืน” 

นางฐิติมา กล่าวท้ิงท้าย 

 

 

 

เก่ียวกับ สิงห์ เอสเตท 

สิงห์ เอสเตท คือ บรษัิทผู้พัฒนาอสังหารมิทรัพย์และการลงทุนระดับสากล มุ่งสร้างความหลากหลายของ 

ธุรกิจและพัฒนาโครงการพร้อมการบรกิาร เพื่อสร้างประสบการณ์ท่ีน่าจดจ ารวมท้ังส่งเสรมิคุณภาพชีวติ 

ด้วยความมุ่งมั่นท่ีจะสร้างความเติบโตท่ียั่งยืนและส่งมอบคุณค่าแก่ผู้มีส่วนได้เสียทุกกลุ่ม รับผิดชอบต่อ 

สังคมบนหลักธรรมาภิบาล ภายใต้แนวคิด Sustainable Diversity 

 

 

 

บรษัิท สิงห์ เอสเตท จ ากัด (มหาชน) 

123 อาคารซันทาวเวอร์ บี ชั้น 22 ถนนวภิาวดีรังสิต แขวงจอมพล เขตจตุจักร กรงุเทพมหานคร 10900  

โทร +66 (0) 2050-5555  

www.singhaestate.co.th 
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